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Григорий Арсёнов , 

генеральный 

д и р е к т о р компании 

«ЛанКей» 

1 Стратегия развития на-

шей компании в 2014 году 

не претерпела резких измене-

ний, но, конечно, с коррек тиро -

валась с учетом изменений рынка. 

Мы предполагали , что в следствие 

экономической ситуации на рынке 

будет сокращаться общее количе-

с тво проектов по пос троению но-

вых ИТ-инфраструктур и внедре-

ний. Одновременно с этим в нашей 

с тране наметилась тенденция , 

обусловленная растущим спро-

сом на облачные сервисы. В этой 

связи в нашей ор ганизации был 

взят курс на ак тивное развитие 

облачных технологий . В соответ -

ствии со с тра те гией в течение 

года нами были реализованы пла-

ны по созданию нескольких новых 

направлений в этой области . И уже 

сегодня мы наблюдаем первые по-

ложительные результаты, связан-

ные с инвестициями в эту сферу. 

Кроме того, на 2014 год был за-

планирован проект по созданию 

с об с т в енно г о Центра Обработки 

Данных. Но по ряду причин, в том 

числе из-за нес табильной ситуа-

ции в с тране и мире, мы отложили 

начало его реализации . 

В 2015 году сохранится тен-

денция , с вя занная с более 

внимательным отношением боль-

шинства заказчиков к бюджетам, 

выделяемым на информационные 

технологии . Прежде всего это свя-

зано с изменениями, происходя-

щими в мировой и о т е че с т в енной 

экономике. 

Кроме этого, нельзя не учиты-

вать внешнеполитические факто-

ры. Нестабильность на валютном 

рынке, участившиеся банкрот-

ства , сложности с кредитованием , 

риски несвоевременных и непол-

ных пос тавок из-за санкций - все 

это вынуждает участников рынка 

быть более осторожными. 

Можно добави ть , что нынеш-

няя ситуация з а с т авляе т многих 

поставщиков ИТ-услуг пересма-

т рива т ь бизнес-модель , сложив-

шуюся за последнее время, и по-

вышать свою эффективность . Тот, 
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кто не успеет перес трои ть ся , 

может уйти с рынка. Так, напри-

мер, рынок оборудования и про-

граммного обеспечения сокраща-

ется, и эта т енденция сохранится 

и в 2015 году. 

Возможным выходом в текущей 

ситуации для ИТ-компаний явля-

ется смещение фокуса в с т орону 

предос тавления заказчику допол-

нительных сервисов или расши-

рение существующих услуг. Также 

можно о тметить , что доля поста-

вок азиатских производителей , 

в ча с тнос ти , китайских, суще-

с твенно вырастет за счет сокра-

щения доли рынка западных вен-

доров . 

Сергей Ерин, 

д и р е к т о р 

д е п а р т а м е н т а 

информационных 

т ехноло гий компании 

«ЛанКей» 

ЗКак говорилось выше, основ-

ной упор мы сейчас делаем 

на развитие облачных серви-

сов. Но в отличие от большинства 

других игроков на о течес твен -

ном рынке, которые в основ-

ном предлагают услуги аренды 

ЦОД и инфраструктуры (IaaS), 

мы усиленно развиваем направ-

для заказчиков, которые хотят 

перенес ти в облако какие-то свои 

специфические приложения, 

но даже в этом случае мы допол-

нительно предос тавляем услуги 

по обслуживанию виртуальных 

серверов заказчика. Немаловаж-

ным фактором является т о , ч т о все 

предлагаемые нами облачные сер-

висы полностью ин те грированы 

между собой , например, у каждо-

го пользователя единый адрес , 

единые контакты, а также ло-

гин и пароль на вход в почту, IP-

телефонию, портал или 1С. Кро-

ме того , мы предлагаем сценарии 

развертывания гибридно го об-

лака, когда часть инфраструкту -

ры заказчика находится в обла-

ке, а часть локально, при этом все 

сервисы остаются ин те грированы 

между собой . 

Среди наших новых, даже, 

можно сказать , эксклюзивных, 

на о т ечес твенном рынке услуг 

можно о тмети ть облачный сер-

вис объединенных коммуника-

ций на базе M i c r o s o f t Lync с пол-

ным функционалом 1Р-телефонии, 

то есть заказчик получает такие 

возможности , как корпоратив -

ный список кон так тов с инфор-

мацией о прису т с т вии абонен-

тов, IP-телефонию, голосовую 

почту, аудио и видеоконферен-

ции, мгновенные сообщения, веб-

Наша цель - предложить пакет готовых 

облачных сервисов,полностью 

закрывающих все потребности СМБ в ИТ 

ление аренды готовых сервисов 

(SaaS) для бизнеса . Мы уже пред-

лагаем в облаке такие сервисы, 

как элек тронная почта на базе 

M i c r o s o f t Exchange 2013, объ-

единенные коммуникации на базе 

M i c r o s o f t Lync 2013, портал со-

вместной работы с документа -

ми на базе Sha rePo in t , а также 

«1С:Предприятие 8.3». То есть 

наша цель - предложить пакет го-

товых облачных сервисов , полно-

стью закрывающих все потреб-

ности малого и среднего бизнеса 

в ИТ. Аренду вычислительных ре-

сурсов и виртуальных серверов 

мы, конечно же, тоже предлагаем 

конференции с неограниченным 

числом участников , а также функ-

ционал с овмес тно го д о с т у п а к ра-

бочему столу и работы с приложе-

ниями. Опять же наш облачный 

сервис Lync может быть проинте -

грирован с любыми локальными АТС 

заказчика по всей с тране и за ее 

пределами, предо с т авляя единую 

номерную емкость и бесплатные 

звонки. 

Еще одним важным фактором, 

о с обенно в период санкций, яв-

ляется то, что все наши облачные 

сервисы расположены исключи-

тельно на т ерри тории Российской 

Федерации. 
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